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Nazev Strategie prodeje textilniho zbozi Zptsob zakonceni Zkouska
Akreditovano / Ano, 6 Kred. Forma zkousky Kombinovana
Rozsah hodin Prednaska 2 [HOD/TYD] Cviceni 2 [HOD/TYD]
Obs/max Statut A Statut B Statut C Zapocet pired ANO
Letni semestr 139/ - 16/ - 0/0 Poditan do priméru ANO
Zimni semestr 0/- 0/- 0/- Vyucovaci jazyk CZ
Nahrazovany Opakovany zapis NE
Vylucujici pfedméty Vyucovany semestr Letni semestr
Podmiiiujici

Splnit podminujici NE

Cile pfedmétu (anotace):

Specifika textilni vyroby z hlediska prodeje. Distribuce textilniho zbozi. Vybér a charakteristika textilniho produktu. Kvalitativni a
ekologické aspekty prodejnosti textilniho vyrobku. Vyznam ISO - norem, EKO - certifikatd a ochrannych znamek na textilnim
trhu. Role a profil obchodnikt s textilnim zbozim. Pfiprava a realizace obchodniho jednani. Textilni vystavy a veletrhy.

Pozadavky na studenta

Zapocet: aktivni G¢ast na cvi¢enich, vypracovani a obhajeni samostatnych projekti
Zkouska: pisemna a Ustni

Obsah

Prednasky:
1. Textilni trh a textilni produkt - CZ, EU, svét.

2. Specifika textilni vyroby z hlediska prodeje.

3. Distribuce textilniho zbozi.

4. Vybér a charakteristika textilniho produktu.

5. Kvalitativni a ekologické aspekty prodejnosti textilniho vyrobku.

6. Vyznam ISO-norem, EKO-certifikatl a ochrannych znamek na textilnim trhu.
7. Role a profil obchodniki s textilnim zbozim.

8. Ptiprava a realizace obchodniho jednani.

9. Textilni vystavy a veletrhy, prezentace textilniho zbozi, modni trendy.

10. Cena, cenova politika, kooperace, obchodni servis.

Cviceni:

a) viz. Témata piednasek

b) tii samostatné projekty a jejich obhajoby

Piedpoklady - dalsi informace k podminénosti
Znalosti marketingu a managmentu, zkouska z predmétu textilniho zboziznalstvi

Ziskané zptsobilosti

Student ziska znalosti o obchodovani s textilnimi produkty

Garanti a vyucujici

* Garanti: Ing. Petr Stocek
* Prednasejici: Ing. Petr Stocek
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e Cvidici: Ing. Petr Sto¢ek, Ing. Hana Stockova
Literatura
e Zakladni: Kolektiv autorti. ManaZerem na jednotném trhu EU, 2003.
» Zakladni: Kotler, P. Marketing management, 1995.
* Zakladni: Kotler, P. Marketing management, 2000.
e Zakladni: Cichovsky, L. Marketing zahrani¢niho obchodu. Radix Praha, 1997. ISBN 80-86031-07-1.
e Zakladni: Gretz,K.F.,Drozdech,S.r. Psychologie prodeje, 1990.

Casova naroc¢nost

Aktivity Casova naro&nost aktivity
Ugast na vyuce 40
Celkem: 40

Vyucovaci metody

Monologicky vyklad (pfednaska, prezentace, vysvétlovani)
Nacvik pohybovych a praktickych pracovnich dovednosti

Hodnotici metody

Pisemna zkouska

Piedmét je zafazen do studijnich programii:

Studijni program  Typ stud. Forma  Obor Etapa Rok Blok Statu D.ro¢. D.
Textil Bakalafsky Kombinov Textilni marketing 1 2010 BS-TM-komb- A 2 LS
ana povinné
Textil Bakalafsky Prezen¢ni Textilni marketing 1 2010 BS-TM A 3 LS
povinné
Textil Bakalaisky Kombinov Textilni marketing 1 2010 BS-TM-komb- A 3 LS
ana povinné-
prechodovy 3.
ro¢nik
Textil Bakalafsky Prezen¢ni Management obchodu s 1 2010 BS-MOO- B LS
odévy povinné
volitelné
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